Ob in Gesichtscremes, Medikamenten, Sporternihrung oder Verpackungen aus
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Styropor — unsere hoch spezialisierten Produkte finden so vielseitig Verwendung,
dass wir sie tdglich in den Hinden halten, ohne es zu merken.

Die IOI Oleo GmbH ist die deutsche Niederlassung der Sparte Oleochemical der
weltweit agierenden 101 Gruppe. Mit unserem Firmensitz in Hamburg und unseren
zwei Produktionsstandorten in Witten und Wittenberge zihlen wir zu den fiihrenden
europdischen Anbietern oleochemischer Spezialititen fiir die Anwendungsbereiche

Personal Care, Pharma, Nutrition und Technical Applications.
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Zur Verstarkung unseres Geschaftsbereiches Pharma suchen wir Dich an
unserem Standort Hamburg zum nachstmaglichen
Zeitpunkt als

Business Development
Manager (m/w/d) Pharma

Du mochtest...

- strategische Wachstumsinitiativen eigenverantwortlich Glbernehmen und

ol

Fort-/
R Weiterbildung

Wir wiinschen uns...

Marktpotenziale in eine qualifizierte Projekt-Pipeline Giberfiihren.

- unser globales Portfolio an pharmazeutischen Hilfsstoffen (Excipients) und
Wirkstoffen (APls) weiterentwickeln und unsere Marktposition in
regulierten Markten stérken.

- ein abgeschlossenes Studium in Pharmazie, Chemie,
Biochemie oder Chemieingenieurwesen.

» mindestens 3 Jahre Berufserfahrung in der pharmazeutischen
Produktion, im Business Development oder im technischen

- technisch und regulatorisch anspruchsvolle Kundenprojekte steuern - von Marketing.

der Formulierung und Anwendungsentwicklung bis zum Markteintritt. « fundiertes Wissen tber Hilfsstoff-Funktionalitaten,

» neue Marktchancen, Anwendungen und relevante therapeutische Trends Materialwissenschaften sowie Formulierungs- und QC/QA-

identifizieren. Prozesse; Fachwissen im Bereich Oleo-/Lipidchemie ist ein

starker Pluspunkt.
* globale Markte sowie Wettbewerber beobachten und deine Erkenntnisse in P

konkrete geschiftliche Chancen umwandeln. - die Fahigkeit, analytische Daten zu interpretieren und

. L . . regulatorische Dokumentationen sicher zu verstehen.
- unsere globale Vertriebsorganisation sowie Vertriebspartner als

Fachexperte/in befihigen und unterstiitzen. - ein ausgepragtes kommerzielles Denken, um komplexe

. . . . . e . technische Themen in einen klaren Kundennutzen zu
- liberzeugende Prasentationen, Broschiiren und Vertriebsleitfaden in enger

libersetzen.
Abstimmung mit dem Marketing erstellen.

« verhand| ichere Sprachkenntnisse in Deutsch und
« deine Expertise bei Kundenprojekten, Audits und technischen ver én u.r?gs§|c ere. .pra.c enn.mssem eutseun
. . . Englisch fiir die Arbeit im internationalen Umfeld.
Evaluierungen direkt vor Ort einbringen.

) ) . * Reisebereitschaft an unsere Standorte sowie gelegentliche
« unser Unternehmen weltweit auf internationalen Konferenzen und . . T
. . internationale Reisetatigkeit.

Fachmessen reprasentieren.

Deine Chance - bewirb dich jetzt

Freue dich auf eine Aufgabe, in der du eigenstdndig Verantwortung tibernehmen kannst und auf eine
Zukunft, in der Teamgeist, gegenseitige Unterstiitzung und SpaB an der Arbeit groB-geschrieben werden.

I0OI Oleo GmbH

Wir sind gespannt auf deine aussagekraftige Bewerbung mit Angabe deiner Gehaltsvorstellung und
Herrengraben 31

deines friihestmdglichen Eintrittstermins. Dafiir Gbersende uns bitte deine Unterlagen liber das
Bewerbungsformular auf unserer Karriere-Website: www.ioioleo.de/people-culture/stellenangebote.

20459 Hamburg
Tel. +49 (0) 40 / 280 031-210
www.ioioleo.de

Jenny Pihler | People & Culture | E-Mail: personal@ioioleo.de
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