Ob in Gesichtscremes, Medikamenten, Sporternahrung oder Verpackungen aus
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Styropor — unsere hoch spezialisierten Produkte finden so vielseitig Verwendung, dass

wir sie taglich in den Handen halten, ohne es zu merken.

Die IOl Oleo GmbH ist die deutsche Niederlassung der Sparte Oleochemical der
weltweit agierenden 101 Gruppe. Mit unserem Firmensitz in Hamburg und unseren
zwei Produktionsstandorten in Witten und Wittenberge zéhlen wir zu den fiihrenden
europdaischen Anbietern oleochemischer Spezialitaten fur die Anwendungsbereiche
Personal Care, Pharma, Nutrition und Technical Applications.

30 Tage Urlaub
im Jahr

Unbefristete

o]
ﬁ'&ﬁ Festanstellung

©

00

Flexible

. . Attraktive Verglitung
Arbeitszeiten

B e

Zuschuss zum
HVV-Profiticket

Maoglichkeit zum

[@ mobilen Arbeiten

i©
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Zur Verstarkung unseres Geschéaftsbereiches Pharma suchen wir Dich an Altersvorsorge

unserem Standort Hamburg (oder Witten) zum nachstmdglichen
Zeitpunkt als
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Manager (m/w/d) Pharma
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Du mochtest...

» das Wachstum unserer Business Unit durch eine geschickte Kombination
aus wissenschaftlicher Expertise, Marktkenntnis und kommerzieller
Strategie aktiv vorantreiben.

Wir wiinschen uns...

« ein abgeschlossenes Studium in Pharmazie, Chemie,
Biochemie oder Chemieingenieurwesen.

» mindestens 3-5 Jahre Berufserfahrung in der
pharmazeutischen Produktion, im Business Development oder
im technischen Marketing.

« unser Portfolio fur Hilfsstoffe und APIs global weiterentwickeln und unsere
Marktposition in regulierten Industrien stéarken.

« die Betreuung und Entwicklung unserer Kundenprojekte bei technisch wie

regulatorisch anspruchsvollen Anwendungen aktiv steuern. « fundiertes Wissen uber Hilfsstoff-Funktionalitaten,

* neue Marktchancen identifizieren sowie die Entwicklung neuer Materialwissenschaften sowie Formulierungs- und QC/QA-

Anwendungen und deren Weg in den Markt aktiv unterstutzen.

+ den globalen Markt und therapeutische Trends fest im Blick behalten und
die Wettbewerbsaktivitaten analysieren.

« als Fachexperte den Vertrieb und unsere Distributoren sowohl technisch als

Prozesse.

« die Fahigkeit, analytische Daten zu interpretieren und
regulatorische Dokumentationen sicher zu verstehen.

« ein ausgepragtes kommerzielles Denken, um komplexe

auch kommerziell unterstiitzen. technische Themen in einen klaren Kundennutzen zu

. . . — « . Ubersetzen.
* in enger Abstimmung mit dem Marketing Uberzeugende Présentationen,

Broschiiren und Leitfaden fur den Vertrieb erstellen. * verhandlungssichere Sprachkenntnisse in Deutsch und

. . . . . . . Englisch fur die Arbeit im internationalen Umfeld.
« deine Expertise bei Kundenprojekten, Audits und technischen Evaluationen 9

direkt vor Ort einbringen. * Reisebereitschaft an unsere Standorte sowie gelegentliche

. . . internationale Reisetétigkeit.
 unser Unternehmen weltweit auf internationalen Konferenzen und

Fachmessen reprasentieren.

Deine Chance — bewirb dich jetzt

Freue dich auf eine Aufgabe, in der du eigenstandig Verantwortung Gibernehmen kannst und auf eine Zukunft,
in der Teamgeist, gegenseitige Unterstiitzung und SpaR an der Arbeit gro3-geschrieben werden.

IOl Oleo GmbH
Herrengraben 31

20459 Hamburg

Tel. +49 (0) 40 / 280 031-210
www.ioioleo.de

Wir sind gespannt auf deine aussagekréaftige Bewerbung mit Angabe deiner Gehaltsvorstellung
und deines friihestmdglichen Eintrittstermins. Dafiir Gbersende uns bitte deine Unterlagen iber das
Bewerbungsformular auf unserer Karriere-Website: www.ioioleo.de/people-culture/stellenangebote.

Jenny Pahler | People & Culture | E-Mail: personal@ioioleo.de



