"‘ Ob in Gesichtscremes, Medikamenten, Sporterndhrung oder Verpackungen aus

‘ ' Styropor — unsere hoch spezialisierten Produkte finden so vielseitig Verwendung, dass
' wir sie taglich in den Handen halten, ohne es zu merken.

Die 101 Oleo GmbH ist die deutsche Niederlassung der Sparte Oleochemical der

I0I OLEOCHEMICAL weltweit agierenden 101 Gruppe. Mit unserem Firrr?ensitz ::)n Hamburg und unseren

zwei Produktionsstandorten in Witten und Wittenberge zéhlen wir zu den flihrenden

europaischen Anbietern oleochemischer Spezialitaten fur die Anwendungsbereiche

Personal Care, Pharma, Nutrition und Technical Applications.
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Zielvereinbarung :

Zur Verstarkung unseres Vertriebsteams fur natirliche Inhaltsstoffe in der
Kosmetikindustrie suchen wir Sie zum nachstmadglichen Zeitpunkt, wobei der

Arbeitsort idealerweise in Frankreich (Homeoffice) ist.
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lhre Aufgaben lhr Profil

* In unserem internationalen Personal Care-Team sind Sie fiir den » Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung, wenn Sie uber fundierte

Vertrieb unserer in Deutschland hergestellten Esterspezialitaten kaufmannische Erfahrung mit technischem Hintergrund verfiigen,
in Frankreich und im Mittelmeerraum verantwortlich. vorzugsweise in der Kosmetikformulierung oder Chemie.

« Sie entwickeln und implementieren die Strategie und den « Sie haben Berufserfahrung im Vertrieb und in der technischen
Vertrieb fur franzdsische Direktkunden/ Multinationals. Beratung und begeistern sich fir Rohstoffe in der Kérperpflege.

» AuBerdem betreuen Sie unsere Vertriebspartner und entwickeln + Sie arbeiten I6sungsorientiert und selbststandig, verfligen tber
die Vertriebsstrategie fur Ihre Regionen. ausgepragte Kommunikationsfahigkeiten und zeigen hohes

+ Sie bauen unsere Prasenz und unsere Geschaftsmoglichkeiten Engagement.
in den lhnen zugewiesenen Markten aus und arbeiten dabei in » Sie zeichnen sich durch eine ausgepragte Vertriebs- und
kommerziellen und technischen Fragen eng mit unseren Kundenorientierung sowie eine beharrliche und ergebnisorientierte
Partnern zusammen. Einstellung aus.

* In enger Zusammenarbeit mit unserer » Wir erwarten die Bereitschaft zu regelmaRigen Geschéftsreisen und
Anwendungsentwicklungsabteilung entwickeln Sie individuelle flieRende Franzdsischkenntnisse sowie gute Englischkenntnisse in
Kundenlésungen und vertreten unser Unternehmen auf Messen Wort und Schrift. Weitere Sprachkenntnisse sind von Vorteil fir die
und Veranstaltungen. Zusammenarbeit mit lokalen Vertriebspartnern.

» Wir begriRen Ihr relevantes Netzwerk im Bereich Kosmetik sehr.

lhre Chance

Freuen Sie sich auf eine Aufgabe, in der Sie schnell eigenstandig Verantwortung tbernehmen kénnen und auf
eine Zukunft, in der Teamgeist, gegenseitige Unterstiitzung und Spal an der Arbeit groRgeschrieben werden.

Wir sind gespannt auf Ihre aussagekraftige Bewerbung mit Angabe lhrer Gehaltsvorstellung und des

101 Oleo GmbH friihestmoglichen Eintrittstermins. Dafiir (ibersenden Sie uns bitte Ihre Unterlagen (ber das Bewerbungsformular
Herrengraben 31 auf unserer Karriere-Website: www.ioioleo.de/people-culture/stellenangebote
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